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Parce que tout le
monde a besoin de
chauffage d’appoint

Parce que 9 fois sur
10 pour le chauffage
d’'appoint le chauf-
fage électrique est le
seul possible, le plus
simple et le plus

rapide a installer.

Parce que le chauf-
fage électrique est
toujours le plus par-
fait.

Parce que 9 fois sur
10 pour le chauffage
d'appoint, la solution
électrique est la plus
économique.

vous pouvez vendre beaucoup plus de
radiateurs paraboliques, obscurs,
« AERODYNE " et de cheminées lumi-

neuvses.

— Aux changements de saison, quand le chauffage
principal ne fonctionne pas encore ou a déja é1é arrésé,

— Dans les locaux dont le chauffage principal est
insuffisant & cerfaines heures.

— Dans les locaux qui n'ont & é&tre chauffés que
rarement, ou parfiellement.

— Le chauffage d'appoint exige peu de puissance :
600 W au minimum pour un chauffage localisé, 2 & 6 W
por degré d'échauffement et par m® pour un chauffage
général.

— La plupart des instcllations existantes peuvent cli-
menter les appareils porlatifs de chauffage électrique
sans renforcement. E! s'il fout renforcer une cenali-
safion, c'est toujours possible e! relativement simple.
La ** conduite ** électrique est la plus facile et la plus
rapide 4 poser.

— Le chouffage électrique n'exige ni cheminée ni
dispositif de ventilation : il peut fonctionner partfout.

— Le chauffage électrique est, de toute évidence, celui
qui satisfait au mieux et le plus facilement & foutes les
conditions modernes d'hygiéne et de sécurité.

— Avec le chauffage élecirique, pas de combustible &
approvisionner, @ ftransporifer, & allumer, pas de
déchets & évacuer, pas de nefloyages a effectuer. Un
bouton & manceuvrer : c'est fout,

— Oui, la plus économique malgré les légendes...

~ Pour le chauffage d'appoint la solution électrique
ost celle qui, 9 fois sur 10, colte le moins cher et de
beauvcoup. Il n'y a pas d'installafion & faire, ou peu de
chose. Un seul oppareil portatif de chauffage élec-
trique peut s'employer en plusieurs endroifs grace a sa
légéreté et & la facilité unique avec laquelle on peul
le brancher et le débrancher.

— Et la dépense dulilisation, facile & chiffrer dens
chaque cas, reste faible au tolal par repport au service
assuré,

— O
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COﬂmwnt vous pouvez vendre beaucoup plus de

radiateurs paraboliques, obscurs,
“ AERODYNE " et de cheminées lumi-
neuses.

Vendez du matériel — Vous saver que les efforts commercioux les plus

de qunlilé, du maté- méritoires ne donnen! aucun résultat durable s'ils zont

iel dépensés au service d'un malériel médiocre ou peu

riei connv. connu. Préférez, avant tout, la qualité et une grande
marque.

Choisissez donc, pormi fant d’oulres, le matériel

THOMSON et permettez-nous de vous le présenter.

LES RADIATEURS PARABOLIQUES

Les radiateurs paraboliques sont essentiellement des
appareils de chauffage localisé. lis chauffent forte-
ment, malgré leur puissance réduite, mals uniquement
dans leur faisceau.

Les radiateurs paraboliques s'accommodent de
foute installation et de tout tarif,

Ce son! les appareils les plus fociles @ vendre et les
plus suscepfibles d'introduire le chauffage élecirique
chez un client, @ une condition toutefois : c'est qu'il
soit bien précisé & la vente qu'un radiateur parabe-
lique est folt pour assurer un chauffoge localisé, et
qu'il ne faut pes lul demander davanlage.

La fabrication ALSTHOM se distingue par une
robustesse raremen! renconirée dans ce genre d'ar-
ticles. Le corps de chauffe, appelé couramment
* bougie " ou ** bobine ", est d'une construction
spéciale dite ** monobloc '* ne comportant que des
contacts brasés 4 l'exclusion de fous contacts par
serrages susceplibles de se desserrer el de provo-
quer des cloquages. Ce mode de construction est une
garantie de longue durée.

LES RADIATEURS ** AERODYNE ",

Les radiateurs ** AERODYNE " sont une importante
nouveaute THOMSON. Comme les parabeliques, ils
sont aptes a chauffer instantanément une zone localisée
(par projection d'air cheud) meis leur plus grande
puissance (1000 ou 1500 W) leur permet d'assurer le
chauffage complet de pitces moyennes, lls présentent
alors I'avantage de les mettre en température vite et
régulierement, c'est pourquoi leur rendement pra-
tique est maximum.

Dans ces radiateurs, on retrouve le genre de cons-
truction industrielle qul caractérise la fabrication
ALSTHOM et qui assure un fonctionnement silencieux
et durable,
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Préchez d'exemple

Trés poriatif, peu encombrant, élégant, solide eof
durable, tel se présente ce nouveau modéle dont la
venle facile est assurée dans toutes les clientéles.

Les radiateurs ** AERODYNE " THOMSON peuvent
étre ulilisés comme ventilateurs grdce & un interrup-
teur qui permet de couper le chauffage.

LES CHEMINEES LUMINEUSES

Les cheminées lumineuses metten! partout la gaité
du feu de bois. Ce sont des appareils chauffant per
rayonnemen!, mais de puissances suffisanles pour
assurer ainsi le chauffage tolal de petits locaux,

" Plus souvent sont-elles employées comme chauffage
d'appoint de plus grandes salles; leur présentation el
leur faible encombrement les font admettre partout,

LES RADIATEURS OBSCURS ** SIMPLEX ™

Les radiateurs obscurs dits ** Simplex ' relien! le
chauffage portotif de pelite puissance & la grande
installation.

Leurs types variés de | 000 @ 4 000 W permettent
I'équipement des pieces les plus diverses.

Ce sont des appareils élégants et d'une solidité a
loute épreuve qui metten! enire vos mains, sous une
forme Irés simple, de vastes possibilités de vente.

Les radiateurs ** Simplex *' chauffent par convexion
4 la maniére des radiateurs usvels de chauffage central.

lis degagent immédiatement de la chaleur, dés qu’on
les mel sous tension. Mais il leur faut, bien entendu,
un cerfain temps pour échauffer tout I'air d'un local
el ce local lui-méme.

Leur action effective n'est donc pas instantanée
comme celle des radiateurs paraboliques, des che-
minées lumineuses, des radiateurs ** AERODYNE "',

Les radiateurs ** Simplex ** conviennent plus parti-
culierement cux chauffeges & assurer pendent des
périodes relativemen! longues (plusieurs heures).

— ** Ce qui se congoit bien s'énonce clairement ™ eof
auirement dit vos arguments seront convainquants
dans la mesure de leur sincérité.

Soyez vous-méme persuadés de I'utilité, de I'excel-
lence du chauffege élecirique, dans foute la gamme
élendue de ses applications e vous Inspirerez con-
fiance lorsque vous en parlerez.

Essayez-le donc, vous-méme, tout d'abord. Vous
formerez volre opinion et ce sera une démonstration,
un exemple.

a il il
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Cherchez le client

Attirez-le a vous

Faites preuve de
compétence, en usant
de persuvasion

L'idéal est de chauffer électriquement votre magasin.
Av moins placez auv bon endroit un appareil en fonc-
Honnement et lenez préis & servir tous les modeéles
que vous pouver proposer.

— N'aftendez pas que le client fasse le premier
pas : allez le chercher,

La démarche directe, l'utilisation de vos relations
personnelles, 'occasion de visites que vous offre I'ins-
tallation et l'enfretien de toul malériel doiven! étre
mis en ceuvre.,

Utilisez les moyens que la publicité locale met &
votre disposition : journaux régionaux, offiches,
annonces.

Faites ** campagne "', @ chaque jour suffit sa peine,
mais @ chaque saison besogne nouvelle,

E! que tou! cet effort n'ail qu'un bul : affirer le
public chez vous...

..ol vous aurez fout préparé pour le bien accueillir,

Magasin confortoble e! coquel, siéges ef ameuble-
ment sympathiques, décors e! aménagemen! simples
ef nets. L'ennemi n® | est |'encombrement qui signifie
souvent... propreté douteuse.

Ayez des vendeurs aimables et compétents, Aimables,
ils le sont tous. Compétents ils le seront s'ils limitent
leur ambition & la connaissance d'un petit nombre
d'articles.

Aulre raison de préférer le matériel THOMSON,
car ALSTHOM, son constructeur, vous le fait bien
connaitre et vous aide & le vendre. Cetle modeste
brochure en est une nouvelle preuve, .

— Le travail de prospection, auquel vous vous serez
livré, la séduction de votre vitrine, |'aspect accueillant
de volre magasin vonit vous amener de nombreux
visiteurs. lls sauront déja, tous, que ** l'on peut se
chauffer & I'électricité’”, chacun aoftend de vous d'ap-
prendre dans quelle mesure pour son cas partficulier.

Vous daver donc conseiller el proposer.
Vos premiéres préoccupations seront de connaitre :
la puissance disponible,
le tarif consenti.
Vous rapprocherez de ces données les exigences de
la solution du probléme posé, que vous aurex dé-
grossie en appliquant la régle ** 2 & 6 watts par métre

cube et par degré ... e! vous verrez si la chose est
possible.

§'il faut faire une démarcha prés du secteur de
disiribution pour un renforcement de branchement

ULTIMHEAT®
UNIVERSITY MUSEUM




Servez vite

Servez bien

ou souscrire une police plus avantageuse, chargez-
vous-en, tout le monde vous en saura gré... ef celg
irag plus vite,

— Cor il importe d’cller vite: c'est un des avantages de
la solution électrique, nous l'avons dit.

Il vous faut donc du malériel.
Il vous en faut pour votre vitrine,
Il vous en faut pour la démonsiration,

Il vous en faul pour les premiéres affaires que vous
n‘allez pas manquer de traiter.

Aussi, avjourd'hui méme, ulilisez la ** carte com-
mande "’ ci-jointe. Elle nous indiquera que vous nous
apportez votre premiére commande de chauffage pour
cette campagne ef cela vous vaudra une priorité dans
la livraison.

Nous aussi nous voulons servir vite.

Et pour terminer, pas d'aventure...

C'en serait une que de conseiller et de vendre un
matériel ne convenant pas parfaitement.

En préférant THOMSON, vous avez mis de votre
co1é une premiére chance, ne la compromettez pas en
demandant au chauffoge élecirique de vous donner
plus de colories que vous ne lui en fournigez sous forme
d'énergie.

Sur un compteur de 5 Ampéres que vous ne pouver
changer, contentez-vous de placer le parebolique,
mais dites clairement & votre client ce qu'il peut en
aitendre.

Si le meilleur tarif dont vous pouvez disposer n'est
pas ce que vous guriez désiré, dites clairement @ volre
client ce qu'il lvi en coltera pour tel emploi.

Alors vous n'aurez que des clients safisfaits,

el qui reviendront vous voir.., pour vous feire
travailler,

En terminant, laissez-nous insister sur ce point important que,
satisfaits d'étre votre fournisseur, nous serons fiers de vous

compter parmi nos amis.

Demandez-nous conseil, nous vous renseignerons en amis,

Si vous &les embarrassés, nous vous viendrons en aide en amis,

Dés maintenant nous vous disons merci... ........... en amis.
ALSTHOM.

:

i
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Voici quelques exemples d’application de notre régle: 2 a 6 W
par m3 et par degré.

2 watts pour enfretenir I'échauffement,

& walls pour obtenir rapidement |'échauffement (en
une heure environ).

jor Exemple : Echauffer du matin au soir un bureau de 4 m. 50> 4 m,
*3 m, de 12 a 18°C,

Cube : 4.5x4x3 = 54 m3.
Degrés d'échauffement : 18 — 12 = 6.

Puissance nécessaire (pour le mainfien de la tempé-
rature) : 254 6 648 W,

Prendre un appareil de 800 W ou plus.

Durée de mise en température du local : 2 & 3 heures.

2° Exemple : Echauffer rapidement de |4 & 18°C une salle @ manger
dedm. X Sm. X 3 m.

Cube:4 x 5 x 3= 60m3,
Degrés d'échauffement : 18 — 14 — 4,

Puissence nécessaire (pour mise en fempérature
ropide) : 6 x 60 x 4 | 440 W.

Prendre un appareil de | 500 W ou plus.

3* Exemple : De combien de degrés peut-on élever, en | heure,
la tempéralure d'une piece de 3 m. X 4 m. X I m,
avec un rodicteur de 2 000 W ?

Cubedelapitce:3 X 4 % 3w 6 ml,

~ Nombre de wafls nécessaires par degré d'échauf-
fement (pour mise en température rapide) : 6.

Degré déchauffement rapide possible avec le rodia-
feur de 2 000 W.

2 000 = 9,2 soit 9°C,
366

fffff = T
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